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VezetOk és valtozasok

Valtozni vagy valtoztatni?
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& 2020

,Az ésszerlien él6 ember
alkalmazkodik a vilaghoz. Az
ésszerltlenul él6 ragaszkodik
ahhoz, hogy a vilagot probalja

magahoz igazitani.”

George Bernard Shaw

2020. els6 felében a tulélés érdekében a cégek megerdsitették digitalis jelenlétiiket.
El6nyben részesitették az automatizalt rendszereket a termelés, kommunikacio és az

értékesités soran egyarant.
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A jovO szervezetel — jovotallo szervezetek

Agilis, Teal szervezeti
strukturak
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Felkészulés a kihivasokra

A pandémia és ami utana varhato
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Staufen tanulmany 2020. aprilis
“Reset after the shutdown 2020

67

elégtelen kereslet

36% Pénzugyi
problémak okozta
atszervezeés

“l\j 67% Hianyzo6 vagy

/30 vallalat

12 orszag, 320,

3 kontinens m 32% Ellatasi lanc

- atalakitasa



Hianyzo és elégtelen kereslet
Uj piacok, vevészegmensek

Pénzugyi problémak
Forrasok atcsoportositasa és/vagy bevonasa
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Ellatasi lancok atalakulasa
Biztonsagos és tudatos kockazatkezelés
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Hatasok
Intézkedések



A valtozasok kezelése

Hogyan tovabb?
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Kihivasok 2020. és 2021. idoszakban

A COVID-19 sulytotta id6kben uj kihivasoknak kell megfelelni minden téren. Fel kell készlilni a varatlan
helyzetekre. A tradicionalis munkamaoddszerek mellé Uj tobbrétegli megoldasokat kell valasztani.

Rugalmassag ,
Valtozasok kezeléséhez

Rugalmassag

Profitabilitas

Legyen fenntarthaté

Aqilitas |
Kornyezeti kihivasokra
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Fenntarthatosag |
Legyen profitabilis

Agilitas



Paradigmavaltas

v'Hatékonysag: ugyanazt el6allitani a lehet6 leggyorsabban
vagy legolcsobban
v'Hasznossag: Ujra szervezni a beszallitéi lancokat

v'"Munkavégzés helye: home office - where you live office

v'Fizetési strukturak, adérendszerek ujragondolasa

They Said
No Phone
Inside The Schoo
Today School
Is Inside
The Phone.




Digitalizacios uttorok 2020. tanulmany

1. Dom. Rep.

2. Argentina
3. Jamaica

Top Risers per Region

East Asia and the Pacific
Eurasia

Europe and North America
America and the Caribbean
Middle East and North Africa
South Asia

Sub-Saharan Africa

1. Bulgaria
2. Montenegro
3. France

1. Saudi Arabia
2. Algeria

3. Egypt

1. Seychelles
2. Gambia
3. Burundi

1. Sri Lanka
2. Pakistan
3. Nepal

1. Armenia

2. Azerbaijan

3. Ukraine

1. Philippines
2. Thailand
3. Indonesia




Penzugyi kitettseg merseéklése

Forrasbevonasi lehet6ségek, finanszirozasi formak

Akvizicio

BET Standard A

Apportalas révén
tulajdonhanyad

BET Xtend ‘

y Tokepiac atadasa ellenérték
MNB NKP* Tékepiacon bizonyos fejében
EPIaco feltételeinek
vald nyilvanos N -

: . teljesitése
Forrasbevonas megjelenes esetén
vallalatikdtvény- konnyitett
piacrél feltételekkel

*MNB Névekedési Kétvényprogram

36




Akvizicio - apportalas

Milyen ertekek vannak eqgy akviralandé cegben?

v Iparagi know-how

v’ Lojalis, jol teljesité szakemberek

v Tobb évtizedes tapasztalat

v’ Elismert markanév (brand)

v El6 szerz6dések és megrendelések

v Beszallitéi kapcsolatok

v Ingatlanok: telephely(ek), irodaépulet(ek)

v Ingésagok: szerszamgépek, autok, eszkdzok

cég kivdlasztisa

cég atvildgitasa

cégérték
meghatdrozdsa

vételi ajanlat

szerz&dés

apport tézsdei
bevezetése

apportdlds lezdrdsa




Piacbovules strategiai iranyok

Ujabb vasarléi rétegek Nemzetkozi ,,jé
bevonasa kereskedelmi

%@ gyakorlatok” '\g

meghonositasa

A tradicionalis @ E-kereskedelem
markakép és a digitalis fejlesztése
markakép egyeztetése




» A megvaltozott helyzet megvaltozott
mediafogyasztast eredményez

» Szemelyre szabott kommunikacio

cégen belul es kivul

» COVID-19 tartalom megjelenitése a
reklamokban

» POMS ,Pandemic-proof Marketing”
stratégiak alkalmazasa

MEDIA CONSUMPTION MEDIA CONSUMPTION

G E N X T BQ O M E R Gonz (0 Miternits @ Gon X @ Boomers
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Books/Literature Literature
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MEDIA CONSUMPTION
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Forras: Global Web Index, Coronavirus Research Report April 2020



Az elore tekintd vezetés motival, strategiat alkot és erteket teremt
azaltal, hogy a mult tapasztalatait otvozi a jelenkor innovativ,
ujszerud megoldasaival!
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Koszonom a figyelmet!

IN THE RACE OF EXCELLENCE THERE IS NO
FINISH LINE!

Mobil: +36 20 333 9034
E-mail: robert.kecskes@pomscloud.ie

POMS Cloud Ltd.
Dublin, Ireland
E-mail: poms@pomscloud.ie
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